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COMUNICAZIONE E PERSUASIONE

M-PSI/05, 3� anno, 4 crediti

Corsi di laurea / indirizzi:
> Laurea triennale a distanza - Nettuno V.O DM 509/99 / Discipline della ricerca psicologico-sociale (elenco 
materie ed elenco docenti)

Prof. Arcuri Luciano

Obiettivi formativi
Scopo dell'insegnamento � quello di fornire agli studenti gli strumenti teorici, concettuali e metodologici per 
l'analisi dei processi mediante i quali la comunicazione influenza il giudizio, la decisione e la condotta umana. Gli 
argomenti trattati in questo corso rigurdano soprattutto i meccanismi della persuasione e l'analisi dell'influenza dei 
mezzi di comunicazione di massa.

Prerequisiti
Vengono sottolineati i legami con la psicologia sociale e con la psicologia degli atteggiamenti.

Testi di riferimento
Arcuri, L. e Castelli, L. (1996). La trasmissione dei pensieri. Bologna: Decibel-Zanichelli.
Pratkanis, A. Aronson, E. (2003) L'et� della propaganda. Usi e abusi quotidiani della persuasione. Il Mulino, 
Bologna.

Metodi di insegnamento e modalità esame
L�esame consiste in una prova scritta. Gli studenti debbono prenotarsi nella lsta elettronica da 15 a 2 giorni 
prima della data stabilita per la prova. Anche per la registrazione � necessario prenotarsi.

COMUNICAZIONI AGLI STUDENTI (a cura del docente)
Nessuna comunicazione disponibile.
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